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Há 21 anos no
mercado imobiliário, marca
atingida neste mês de julho,
o empresário Hamilton
Magalhães apresentou à
cidade, há cerca de quatro
meses, a “Hamilton
E m p r e e n d i m e n t o s
Imobil iários”, empresa
especializada na compra e
venda de imóveis urbanos e
rurais. A empresa tem
atuação regional, com
parcerias f irmadas com
construtoras, profissionais e
outras firmas do segmento
imobiliário.

A “Hamilton
E m p r e e n d i m e n t o s
Imobiliários” tem acordo
firmado com a PEMI
Construtora, empresa de
Lavras. Juntas, irão
comercializar lotes próximo
à Vila Olímpica, em
Machado, em área situada
acima da antiga usina de
produção de asfalto. Em
quatro meses, após toda
documentação estar
regularizada junto à
Prefeitura, as empresas
parceiras deverão iniciar
comercialização dos lotes.

“ H a m i l t o n
E m p r e e n d i m e n t o s
Imobiliários” traz um novo
conceito no que se refere à
atuação no mercado, agindo
com ética, profissionalismo e
respeito ao cliente. “O setor
imobiliário trabalha com
sonhos e, nossa empresa
busca proporcionar alegria e
satisfação ao cliente. Muitas
vezes, temos que captar o
que ele (o cliente) não diz.
E, para isso, é preciso ter
sensibi l idade. Ser
transparente e, de maneira
alguma, empurrar ao cliente
o que ele não deseja”, diz o
empresário, sócio da
“Imobiliária Alvorada”, que
continua a operar no
mercado, no segmento de
locação.

Os detalhes, que
compõem o sonho de um
cliente, são mais importantes
do que as cláusulas de um
contrato de compra e venda.
“Se o cliente está (ou fica
feliz), nós ficamos felizes
também”, explica Hamilton
Magalhães, garantindo que,
hoje, a qualificação do
profissional que atende à
venda é uma das maneiras
das pessoas terem garantias
de que terão anseios
atendidos”. Por isso, os
profissionais que atuam na
área precisam ter
regulamentação profissional,
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como em qualquer outra
profissão. – Imagine que, a
casa dos sonhos se
transformou num pesadelo
para a família...

“Participar da vida do
cliente. “Isso representa o
que, em marketing,
chamamos de fidelizar o
cliente”, observa Hamilton
Magalhães. O empresário
se diz apaixonado pela
cidade. Deste modo,
planeja, nas ações da
empresa, Machado
contextualizado no planeta.
“Temos que atuar
localmente, com visão
sistêmica e global”.

O espaço físico da
“ H a m i l t o n
E m p r e e n d i m e n t o s
Imobiliários” traz inovação
e organização profissional.
Situado no coração de
Machado, à rua Sete de
Setembro, ao lado da
Imobiliária Alvorada, a nova
empresa traz know-how de
mais de duas décadas de
profissionalismo.

A empresa nasceu de
uma aspiração em oferecer
à sua cidade um espaço
idealizado para auxiliar a
realização de sonhos na
aquisição de imóveis, com
maior segurança, conforto e
excelência dos serviços.

Sua sustentabilidade
está fundamentada na
experiência de 21 anos de
atuação no setor imobiliário.

A “Hamilton
E m p r e e n d i m e n t o s
Imobiliários” tem como
missão oferecer por meios
legítimos e éticos soluções
imobiliárias inovadoras  e de
excelência, potencializando
os negócios em sinergia
com as demandas de
mercado e, tendo como
condição básica a
responsabilidade social, o
respeito às questões da
preservação ambiental e o
desenvolvimento econômico
social.

Tem como visão ser
agente reconhecido no
mercado pela excelência
dos serviços diferenciados e

prestados na promoção de
uma política habitacional
equânime, capaz de
influenciar cenários e
tendências.

A sua fi losofia é
desafiar impossibilidades
para realizar sonhos.

Almeja e aposta num
setor imobiliário com
diferenciais que estejam em
consonância com as
necessidades acenadas pelo
mercado, local e global.

Os valores que
sustentam seus pilares são:

- H u m i l d a d e :
Situamo-nos como uma
organização em constante
aprendizado, entendendo as
fragilidades como
oportunidades de
crescimento.

-Respeito: Respeito
às diferenças é o pilar
primordial em que se apóia
o nosso conjunto de ações.

-Inovação: Visão
prospectiva, agilidade na
implementação de mudanças
acenadas pelo mercado e
movidas pela criatividade e
inventividade é o nosso
norte.

-Parceria: Somamos
competência para oferecer
serviços de qualidade, como
comodidade, segurança,
eficácia e agilidade para
potencializar os negócios,
como também os processos
de gestão.

-Visão sistêmica: Já
na não é mais possível
buscar respostas e soluções
de forma isolada e
d e s c o n t e x t u a l i z a d a .
Portanto, faz parte de nossa
prática uma visão
integradora com o mundo e
suas interconexões.

-Comprometimento:
Oferecer nossos serviços,
consciente das
responsabilidades perante
clientes, colaboradores e
fornecedores.

Excelência: Primar
pela seriedade e alto nível
nos serviços prestados,
alicerçados na nossa
missão.

SATISFAÇÃO DO
CLIENTE  - A “Hamilton
E m p r e e n d i m e n t o s
Imobiliários” é, na verdade,
a primeira empresa que se
propôs a fazer o serviço de
vendas e pós-venda em
Machado. E, como um dos
primeiros clientes da
empresa, tenho que
destacar o lado
extremamente profissional
com que atua, com um
atendimento personalizado,
discreto e, acima de tudo,
ético, pois no ramo de
corretagem esses são os
pilares de sustentação; ao
contrário do que pensam,
o pós-vendas é tão ou mais
importante do que a venda
propriamente dita e nesse
quesito a empresa tem se
destacado, pois
periodicamente a empresa
entra em contato ofertando
imóveis para venda.

Em Machado
existem muitos “curiosos”
no ramo da corretagem,
mas poucos são
credenciados para atuar na
área. Se você não quer ter
surpresas desagradáveis
no momento de comprar ou
vender, deve procurar um
especialista, e em Machado
é “Hamilton
E m p r e e n d i m e n t o s
Imobiliários”.

* Clayton Magalhães
Nery; machadense;
gerente de vendas de
empresa da área de
cosméticos e produtos de
beleza.

O empresário Hamilton Magalhães

Os colaboradores da empresa, Ederli e Marcelo


